
ЦИКЛОВАЯ КОНФЕРЕНЦИЯ ДЛЯ ФАРМАЦЕВТИЧЕСКОЙ КОМПАНИИ

МАТРИЦА ПОДБОРА РЕШЕНИЙ ОТ КОМПАНИИ “ФАРМ ГАЛАКТИКА”

Наиболее актуальные учебные задачи цикловой конференции

ДОЛЖНОСТЬ

Медицинские 
представители

NEW! Тренинг 
"α/β-
взаимодействие 
с клиентом", 
1 день 1. Деловая игра 

"Вместе к Победе!"

2.NEW!  
 Деловая игра 
"GSP: Good Sales 
Practice"

3. 3. Разработка 
новой игры 
под ваши задачи 

Тренинг для 
ассессеров 
"Навыки НОКО", 
1 день

Центр оценки 
(имеется готовый 
или разрабатываем 
под вашу модель 
компетенций)

Тренинг 
"Фасилитация 
ролевых игр", 
1 день

1. Центр оценки 
(имеется готовый 
или разрабатываем 
под вашу модель 
компетенций)

2. Деловая игра 
"Master KAM""Master KAM"

Тренинг 
"Рентабельные 
переговоры 
с аптечными 
сетями" 
2 дня

1. Деловая игра 
"Государственные 
закупки"
2. Деловая игра 
"КСГ"

Деловая игра 
"Управление 
бизнесом 
на территории", 
1 день

Тренинг 
"Межличностное 
взаимодействие", 
1-2 дня

КАМ 
аптечные

КАМ 
гос.закупки

Региональные 
менеджеры

Сотрудники 
офиса

ПРОДВИНУТЫЕ 
НАВЫКИ

УСВОЕНИЕ НОВОЙ 
МАРКЕТИНГОВОЙ 
СТРАТЕГИИ

ОЦЕНКА 
КОМПЕТЕНЦИЙ

НАЛАЖИВАНИЕ КРОССФУНКЦИОНАЛЬНОГО ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ
УКРЕПЛЕНИЕ КОМАНДНОГО ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ

Деловая игра 
"Зима близко!"

Деловая игра
 "К успеху вместе"


